
STRATEGI PEMASARAN PRAKTIS DAN LEGALITAS BAGI USAHA MIKRO 
Permasalahan Wirausaha diantaranya : 

1. Pemasaran 

2. Produksi dan Kualitas Produk 

3. Permodalan 

4. Tata Kelola Keuangan 

 

 

Strategi pemasaran adalah serangkaian tindakan terpadu yang harus dilakukan agar perusahaan  memiliki 

keunggulan bersaing secara terus menerus.  

 
 

 

Cara memuaskan Pelanggan, Dapatkan Jawaban yang jelas dan pasti atas pertanyaan berikut: 

1. Who…..    Siapa mereka 

2. What…     Apa yang mereka perlukan 

3. Why……    Mengapa mereka membutuhkan 

4. Which…   Yang bagaimana  

5. Where…   Dimana mereka akan kita layani 

6. How…….  Bagaimana cara memuaskan mereka 

 



Tips dalam Competitors / Pesaing 

1. Lebih efisien,  

2. Lebih kreatif,  

3. Layanan ekstra 

Pertanyaan berikut akan memudahkan memahami posisi perusahaan diantara kompetitor yang 

potensial : 

1. Siapa 5 (lima) besar pesaing langsung yang dihadapi 

2. Siapa pesaing tidak langsung yang dihadapi 

3. Bagaimana kondisi usaha mereka : statis, meningkat, menurun 

4. Apa yang dapat dipelajari dari operasi mereka 

5. Apa perbedaan/keunggulan/kelemahan dari produk/jasa yang ditawarkan pesaing, dibandingkan 

dengan produk/jasa yang disediakan 

 

Know Changes (Perubahan) 

1. Kebijakan,  

2. Trend, 

•  Konsumen / pelanggan 

• Bisnis (eranya kolaborasi) 

3. Teknologi 

 

 



 

 
 



 
 

 
 

 



 

 
 



 
 

 



 
 

 
 

 

 



 
 

 

 
 


